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stenintensiven Reisen auch zu Kommuni-
kationsschwierigkeiten fiihren kénnen.
Obschon Kanada ein junges, liberales Land
mit noch vielen Freiheiten und Méglich-
keiten ist, gibt es dennoch unzihlige klei-
ne und grosse «Papierhtirden», welche von
der Schweiz aus und ohne lokalen Repri-
sentanten kaum oder nur sehr ineffizient
tiberwunden werden koénnen. Die kana-
dische Arbeitsmentalitit ist wahrschein-
lich irgendwo ein Mix zwischen jener der
Europder und der Amerikaner, was eine
Bereicherung sein kann, aber dennoch
zu gegenseitigen Missverstindnissen fiih-
ren kann. Allgemeine sprachliche Barrie-
ren zeichnen sich hdufig ab, wenn es um
spezifische, detaillierte Erklirungen und
Besprechungen geht.
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Das neue Freihandelsabkommen ist der beste
Zeitpunkt, sich als Firma stédrker zu positionieren
und neue Mdérkte zu erschliessen!

CSI ist spezialisiert auf Handel und Investments und
operiert nach unternehmerischen Grundsétzen vor Ort
in Kanada, mit Schweizer Qualitét und Fachkompetenz,
wir selbst sind der beste Beweis daftir!
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Unabhangig davon, ob Sie exportieren, eine Tochterfirma aufbauen oder ein
Joint Venture eingehen méchten, mit CSI reduzieren Sie umgehend interne
Kosten, steigern Effizienz und Erfolgschancen und vermeiden unnétige Risiken,
da wir haufig zu einem grossen Teil auf Kommissionsbasis arbeiten.

CSl ist das einzige Unternehmen in Kanada, das diesen Service unter Schweizer
Flhrung anbietet und in dem Geschéftsfiihrer und Partner (iber gestandene
schweizerische Ingenieurausbildungen sowie langjéhrige, internationale
Kadererfahrung verfiigen!

Geschaftsfiihrer Jonathan Geiser

Wie geht man am besten vor?

Geben Sie Ihrer Vision eine Chance!

Wichtig ist zuerst einmal, dass Sie Threr

Vision eine Chance geben! Je offener und hiufiger darii-
ber gesprochen wird, desto mehr kommen die richtigen
Kontakte zustande und der Stein kommt ins Rollen! Mit
Kanadiern ins Geschift zu kommen, ist hiufig einfacher
als umgekehrt, da sind Sie im allgemeinen Vorteil. Es ist
sehr empfehlenswert, mit verlisslichen, lokalen Exper-
ten zusammenzuarbeiten, um Zeit, Kosten und teure
Anfingerfehler moglichst verhindern zu kénnen. Viele
exportorientierte KMU gehen sogar einen Schritt weiter:
Sie verzichten ganz auf eigene Verkiufer und arbeiten
direkt mit Agenten im Ausland zusammen. Da deren
Honorierung hidufig zu einem grossen Teil aus Kommis-
sionsanteilen besteht, profitieren Sie von minimalen
Fixkosten und finanziellen Risiken bei maximalen Er-
folgschancen! Ein fiir den Aufbau sehr bewihrtes Modell
hat die schweizerische Exportfirma Fargate entwickelt,
welche mit Satelliten vor Ort zusammenarbeitet und
fiir Sie die Linderbriickenfunktion abdeckt. Wenn Sie
direkt mit einem lokalen Experten operieren wollen,
empfiehlt es sich, diesen vorgingig persénlich kennen-

SEIT DEM FREIHANDELSABKOM-
MEN ZWISCHEN KANADA UND DER
SCHWEIZ REALISIEREN IMMER
MEHR SCHWEIZER KMU DEN
STRATEGISCHEN STELLENWERT
KANADAS

zulernen. Anfinglich in solche Geschiiftsbeziehungen
zu investieren und das gegenseitige Vertrauen zu stir-
ken, ist sehr wertvoll und zahlt sich langfristig aus.
Ein gutes Beispiel ist die Schweizer Firma SCOBALIT,
welche unter anderem Stabilisierungsmatten fiir
Fahrzeuge herstellt und die den Einstieg iiber Fargate
gewdhlt hatte. Die lokale Marktanalyse leitete in die
kanadische Ol- und Gasindustrie, wo schmelzende
Eisstrassen seit wenigen Jahren durch traditionelle
Matten stabilisiert werden, um den Zugang zu den
Bohrinseln ausdehnen zu konnen. Das Produkt wird
entsprechend angepasst, um vom urspriinglichen

Die Ziircher Fargate hat auch einen Stiitzpunkt in Kanada

Anbahnung von Exportgeschéften fiir KMU

Die 1998 gegriindete Fargate AG unterstiitzt Schweizer KMU bei der
Suche und Einfithrung auslandischer Vertriebspartner. Dabei arbeitet
sie mit einem Netz von 150 erfahrenen Satelliten, welche die Abkldrung
und Erschliessung der tiber 40 Zielmarkte vor Ort bewerkstelligen.

Die Kunden von Fargate bevorzugen Mehrlinderprojekte: Dabei son-
diert Fargate beispielsweise 20 Linder grob vor, klart dann 10 dieser
Lander detaillierter ab und bahnt schliesslich in den drei erfolgverspre-
chenden Zielmirkten Exportgeschifte iiber lokale Vertriebspartner an.
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Fargate AG
Stockerstrasse 46
CH-8002 Zirich
T+41442777222
www.fargate.com

«

FARGATE

Kontakt:
Daniel Isler,
Grinder & CEO
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